Hemag Nova AG

Switzerland

Wir sind ein etabliertes, stark wachsendes Schweizer Handelsunternehmen und bauen neue Geschéaftsfelder
ausserhalb unseres heutigen Kerngeschdfts auf. Im New-Business-Team verbinden wir den
Gestaltungsspielraum eines Start-ups mit der Stabilitdt und den Ressourcen eines etablierten Unternehmens.

Zur Erganzung unseres New-Business-Teams suchen wir nach Vereinbarung:

Als Business Development Manager erschliesst Du neue Kunden, Markte, Vertriebskanale und Partnerschaften
und entwickelst daraus nachhaltige Umsdtze und neue Geschaftsfelder fir die Hemag Nova AG. Du verbindest
strategische Marktentwicklung mit aktiver Kundenakquisition und gestaltest den kommerziellen Aufbau neuer
Geschafte von der ersten Marktvalidierung bis zur Skalierung.

o Aufbau und Entwicklung neuer Markte, Vertriebskanale und strategischer Partnerschaften

e  Gewinnung und Entwicklung neuer Kunden, Key Accounts und strategischer Partner Gewinnung und
Entwicklung neuer Kunden und Key Accounts

e Entwicklung und Umsetzung von Markteintritts- und Wachstumsstrategien fir neue Geschaftsfelder

e  Verantwortung flr den Aufbau von Kunden, Partnerschaften und nachhaltigen Umsatzen in neuen
Geschéftsfeldern

e  Flhrung von Verhandlungen sowie Begleitung von Kooperationen bis zum erfolgreichen Abschluss

e  Validierung neuer Geschaftsmoglichkeiten und Marktpotenziale

e Mitgestaltung und Skalierung neuer Geschéaftsfelder gemeinsam mit dem New-Business-Team

e  Einbringen von Kunden- und Markterkenntnissen in die Weiterentwicklung neuer Geschaftsmodelle

e Nutzung moderner KI-Tools zur Unterstiitzung von Analyse, Geschaftsentwicklung und Marktbearbeitung

Du bringst mindestens flinf Jahre Erfahrung im Business Development, B2B-Vertrieb, Key Account Management
oder Business Building mit. Du hast neue Kunden und Partnerschaften erfolgreich aufgebaut und
Verkaufschancen bis zum Abschluss gefiihrt. Du handelst unternehmerisch, verbindlich und abschlussorientiert.
Entscheidend sind flr uns Deine Erfahrung, Deine Umsetzungskraft und Deine Fahigkeit, neue Kunden, Partner
und Geschaftsmoglichkeiten erfolgreich aufzubauen. Sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse runden
Dein Profil ab.

Dich erwartet ein unternehmerisches Umfeld mit viel Gestaltungsspielraum, hoher Eigenverantwortung und
direktem Zugang zu den relevanten Entscheidungstragern. Du arbeitest mit modernen Arbeitsmitteln in einem
Kl-gestiitzten  Arbeitsumfeld und profitierst von flexiblen Arbeitsbedingungen sowie hybriden
Arbeitsmoglichkeiten.

Du mochtest neue Kunden und Partnerschaften gewinnen und daraus gemeinsam mit uns skalierbare
Geschéftsfelder entwickeln? Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbungsunterlagen lber unsere Recruiting-
Plattform.

Fiir diese Position laden wir ausschliesslich Kandidatinnen und Kandidaten ein, die sich direkt bei uns bewerben. Aus diesem Grund
beriicksichtigen wir keine Bewerbungen oder Anfragen von Personaldienstleistern. Vielen Dank fiir das Verstandnis.
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