
Für die Region Zürich / Ostschweiz / Graubünden suchen wir im Bereich Vertrieb eine erfahrene, 
motivierte Persönlichkeit als 

Verkaufsleiter (m/w/d) 
 
Als Verkaufsleiter führst du unser Verkaufsteam in der Region Zürich / Ostschweiz / Graubünden. 
Du verantwortest den Erfolg der Region, stärkst die Marken Bauwerk und Boen bei Bodenlegern, 
Architekten und Investoren und leitest die Parkettwelten Wallisellen, St. Margrethen und Chur.  
 
Deine Verantwortung   
– Führung und Entwicklung des Teams aus Key Account Managern, Gebietsleitern und LeiterInnen  
	 der Parkettwelten  
– Erreichen der Umsatz-, Absatz- und Deckungsbeitragsziele der Region und Umsetzung der  
	 Regionalstrategie  
– Coaching im Feld und gemeinsamen Kundenbesuchen  
– Persönliche Betreuung ausgewählter Schlüsselkunden und wichtiger Objekte  
– Pflege des Kontakts zu Investoren, Generalunternehmern, Architekten, Planern und Bodenlegern  
– Steuerung der Region mit klaren Kennzahlen, Pipeline-Reviews und verlässlichen Forecasts  
– Mitgestaltung der Verkaufsstrategie Schweiz als Mitglied des Management-Teams Vertrieb  
 
Dein Profil  
– Kaufmännische oder technische Grundausbildung mit Weiterbildung  
	 (FH/HF, eidg. dipl. Verkaufsleiter oder vergleichbar)  
– Mehrjährige Führungserfahrung im Verkauf, idealerweise mit Aussendienst- und  
	 Key-Account-Teams  
–	Erfahrung in der Bauzulieferbranche (z.B. Innenausbau, Küchen, Bodenbeläge, Holz) von Vorteil  
–	Zugang zu Investoren, Generalunternehmern und Architekten in der Region; Netzwerk zu 
	 Bodenlegern von Vorteil  
–	Coachender, fordernder und fairer Führungsstil mit Freude an der Entwicklung von Menschen  
–	Abschlussstärke, Verhandlungsgeschick und unternehmerisches Denken  
–	Sicherer Umgang mit Zahlen, CRM und MS Office  
–	Freude an Architektur, Design und Naturmaterialien  
–	Stilsicheres Deutsch, Englischkenntnisse von Vorteil  
–	Reisebereitschaft in der Region und regelmässige Präsenz in den Parkettwelten 

Deine Zukunft 
Ein aktives, dynamisches Umfeld mit zwei führenden Marken, die in der Branche neue Standards 
setzen. Dich erwartet eine Führungsaufgabe mit viel Verantwortung und Gestaltungsspielraum, ein 
Team, das hinter und neben dir steht, und die offene Kultur der Bauwerk Group.  

Interessiert? Dann sende deine digitale Bewerbung mit Foto an:
Bauwerk Group Schweiz AG 
Human Resources 
Neudorfstrasse 49  
9430 St. Margrethen 
Bewerbungen.CH@bauwerk-group.com 

bauwerk-group.com

Innovativ, modern, nachhaltig und wertgetrieben – dies sind einige 
Attribute, die uns als führenden Anbieter von Premiumholzböden 
auszeichnen. Heute beschäftigen wir über 1600 Mitarbeitende welt-
weit und entwickeln kontinuierlich Lösungen, die Räume  
zum Erlebnis machen. 


