
Sachbearbeiter:in  
Verkauf / Akquise Innendienst
Standort: Ebnat-Kappel
Arbeitsverhältnis: 80 % – 100 %
Arbeitsbeginn: nach Vereinbarung

Wir lieben, was wir tun.

Wir sind die Bürsti. Ob Zahnbürsten 
oder WC-Besen – wir brennen dafür, 
die Bürsten von morgen zu entwickeln.
Bei uns entstehen aus Ideen ganzheit-
liche Lösungen und Produkte mit 
echtem Mehrwert. 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir dich!

–  �Ausbildung und Erfahrung im kaufmännischen Bereich

–  �Freude am Verkauf und Motivation, aktiv neue Kundinnen und Kunden zu gewinnen 
(Kaltakquise)

–  �Exportkenntnisse von Vorteil

–  �Stilsichere Deutschkenntnisse sowie gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

–  �Sicherer Umgang mit ERP-Systemen und den gängigen MS-Office-Anwendungen

–  �Hohe Lernbereitschaft und Interesse an persönlicher Weiterentwicklung

–  �Flexible, initiative Persönlichkeit mit ausgeprägtem Teamgeist

–  �Hohe Sozial- und Kommunikationskompetenzen sowie ein professionelles Auftreten

–  �Vielseitige und selbstständige Arbeitsweise sowie Belastbarkeit

–  �Freude am Kundenkontakt und am Aufbau nachhaltiger Kundenbeziehungen

Deine Benefits bei der Ebnat AG
Familienfreundlich 100% Lohn-
fortzahlung während 14-wöchigem Mutter-
schafts- / 2-wöchigem Vaterschaftsurlaub.

Teilzeitfreundlich reduzierter Koor-
dinationsabzug bei der Pensionskasse.

Bildung Förderung von vielseitigen  
Schulungen und Kostenübernahme für 
Weiterbildungen.

Socializing viele verschiedene Events 
mit der ganzen Firma oder im Team.

Mobilität Gratis Parkplätze vorhanden, 
firmeneigene Tanksäule mit vergünstig-
tem Treibstoff.

Rabatte 15% Rabatt auf Reka-Checks, 
20% Rabatt im Ebnat-Fabrikladen

Work-Life-Balance flexible Arbeits-
zeiten, Möglichkeit zu Homeoffice, kosten-
los nutzbarer Fitnessraum

Sicher versichert Unfallversiche-
rung, IV und Pensionskasse sowie voll-
umfängliche Beiträge an die Krankentag-
geldversicherung

 
Ausführlichere Informationen zu allen Be-
nefits von welchen du bei der Ebnat AG 
als Mitarbeiter profitierst, findest du auf  
unserer Webseite: ebnat.ch/karriere

Das erwartet dich bei uns
Bei uns übernimmst du eine vielseitige und verantwortungsvolle Aufgabe mit Gestaltungs-
spielraum. Du kannst deine Ideen einbringen, aktiv zum Unternehmenserfolg beitragen 
und Teil eines engagierten Teams werden. Auf dich wartet ein dynamisches Umfeld und 
die Möglichkeit, dich persönlich und fachlich weiterzuentwickeln.  

Bereit für den nächsten Schritt?  
Dann freuen wir uns auf deine vollständigen Bewerbungsunterlagen in digitaler Form an:

Angela Klein
HR-Generalistin

+41 71 992 62 96
angela.klein@ebnat.ch

�–  �Kompetente Betreuung und Beratung unserer Kundin-
nen und Kunden in der Schweiz und im Exportgeschäft

–  �Mitarbeit bei der Entwicklung und Umsetzung von 
Verkaufsförderungsmassnahmen gemeinsam mit 
dem Key Account Management

–  �Offert- und Auftragsabwicklung: Terminüberwachung, 
Versandkoordination und ggf. Erstellung von Export-
dokumenten

–  �Erledigung administrativer Tätigkeiten im Verkaufs-
innendienst

–  �Überwachung von Umsatz und Budget der zugeteilten 
Kundschaft

–  �Pflege und Aktualisierung von Kundenstammdaten 
sowie Preisübersichten im ERP-System

–  �Bearbeitung und Koordination von Reklamationen

–  �Erstellung von Statistiken

–  �Aktive Neukundenakquise sowie gezielter Aufbau 
langfristiger Kundenbeziehungen

Ebnat AG 
Industriestrasse 34 
9642 Ebnat-Kappel

Deine Aufgabe

Das bringst du mit


