konvekta QAUANTUVIA

xpert

CO2-freie Klimatisierung fuir eine nachhaltige Zukunft

Konvekta ist weltweiter Technologieflihrer im Bereich Hochleistungs-Energiertickgewinnung fir
Laftungs- und Klimaanlagen. Die Kreislaufverbundsysteme von Konvekta sind in der Lage,
ausserordentlich effizient Energie — in Form von Kalte oder Warme — der Abluft von Gebauden
zu entziehen und der Zuluft wieder zuzufiihren. Die Auftragslage lasst, mit Blick auf die
angestrebte CO2-Neutralitat, ungeahntes Zukunftspotential erwarten. In dieses hoch innovative
Umfeld suchen wir zur weiteren Verstarkung der Beratungs- und Verkaufskompetenz einen
erfahrenen und verkaufsstarken

Senior Sales Manager (a)

Aufgaben:

In dieser Uberaus spannenden und sinnvollen Aufgabe betreuen Sie lhre Kunden und Partner
in der Deutschschweiz. Sie agieren hauptsachlich remote und sind fur Projektkoordinationen
und Verkaufsmeetings auch am Hauptsitz in St. Gallen anzutreffen. Weiter gehéren zu lhren
Aufgaben:

o Bestandskundenpflege durch regelmassige Besuche, Beratung und Unterstlitzung von
Kunden, Planern und weiteren Projektbeteiligten bei technischen und kommerziellen
Fragestellungen

o Systematische Marktbearbeitung sowie Aufbau einer nachhaltigen Projektpipeline

e Enge Zusammenarbeit mit internen Fachabteilungen (Vertrieb, Technik und Service) zur
Sicherstellung einer professionellen Kundenbetreuung

e FUhrung von Vertrags- und Preisverhandlungen

o Markt- und Wettbewerbungsbeobachtung zu aktuellen Entwicklungen und Trends sowie
Ableitung strategischer Massnahmen in Zusammenarbeit mit der Geschaftsleitung

Anforderungen:

Sie sind eine Sales-Personlichkeit aus dem Projektgeschaft, mit technischem Hintergrund,
idealerweise aus der LUftungsbranche, Warme-, Kalte- Energietechnik mit erklarungs-
bedurftigen Produkten und Anwendungen oder anverwandten Fachthemen. Die Beratung und
der Verkauf sind |Ihre Starke und Sie haben nachweisliche Erfahrung aus dem Projektgeschaft.
Mit Ihrer gewinnenden, dynamischen und Gberzeugenden Art gelingt es lhnen, Neukunden zu
Bestandes Kunden zu entwickeln. Sie orientieren sich am Erfolg der Unternehmung und lhrer
Kunden und sind immer bereit fur diese die Extrameile zu gehen.

Sie durfen sich auf ein eingespieltes Team und einen kollegialen "Team Spirit" freuen. Weiter
erwarten Sie sehr attraktive Anstellungsbedingungen inkl. Geschaftsfahrzeug, moderne
Arbeitsplatze, und gut ausgebaute Sozialleistungen.

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung und sichern lhnen absolute Vertraulichkeit zu.
Quantuvia AG, Marcel Wathrich Tel. +41 58 255 02 09
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