:]MDUNTAIR

Horen Sie das Gras wachsen?

Unsere Auftraggeberin, die Mountair AG ( ) mit Hauptsitz in
Kreuzlingen hat sich mit raumlufttechnischen Anlagen tber die letzten drei
Jahrzehnte einen ausgezeichneten Ruf im Bereich Apparate- und Montagebau
erarbeitet. Das Unternehmen beschaftigt gut 90 Mitarbeitende und besitzt
ideale Voraussetzungen, um auch in Zukunft dank Innovation und
konsequenter Marktbearbeitung zu wachsen. Das Unternehmen hat sich zum
Ziel gesetzt, die Verkaufsmannschaft in den kommenden Jahren gezielt zu
verjungen. Im Zuge dieser Massnahme sind wir beauftragt, fur die Region
Zurich-Aargau-Basel eine geeignete Personlichkeit zu rekrutieren.

Regionalverkaufsleiter 80-100% (m/w)

Sie sind direkt dem GeschéaftsfUhrer unterstellt und integriert in ein Team von Gebietsverantwortlichen. Sie
bearbeiten Ihre Kundschaft selbststandig vom Homeoffice aus.

lhre Aufgaben

— Sie sind aktiv in der Neukundengewinnung tatig und bauen den Kundenstamm in lhrer Region aus.

— Sie pflegen bestehende Kundenbeziehungen und vernetzen sich geschickt innerhalb der HLK-Branche.
— Sie beraten Architekten und Gebaudeplaner in technischen Fragestellungen.

— Sie erstellen Angebote in Zusammenarbeit mit dem Backoffice und mithilfe eines Konfigurators.

— Sie fuhren Marktanalysen zum Ausbau lhrer Verkaufsregion durch.

— Sie nehmen aktiv an Messen sowie internen Verkaufsmeetings teil.

Was Sie mitbringen

— Sie verfugen uber eine Grundausbildung als Liftungsplaner oder Gebaudetechniker oder ausgewiesene

Erfahrung in den Bereichen, idealerweise erganzt mit einem abgeschlossenen Studium auf Stufe FH.

— Sie bringen ausgepragtes Verkaufstalent mit, sind verhandlungs- und abschlussstark und kénnen nachweislich
einige Jahre Berufserfahrung im Aussendienst vorweisen.

— Sie kennen sich im HLK-Umfeld aus und zeigen Freude an technischen und nachhaltigen Losungen.

— Sie legen Wert auf den personlichen Kundenkontakt und Uberzeugen durch ein sicheres Auftreten.

— Sie arbeiten eigenmotiviert, sind initiativ und gut organisiert.

— Sie wohnen im Verkaufsgebiet und verfligen uber einen Flhrerausweis Kategorie B.

— Sie beherrschen Deutsch in Wort und Schrift, Englischkenntnisse sind von Vorteil.

— Sie sind den Umgang mit IT-Werkzeugen wie MS-Office gewohnt.

Was Ilhnen geboten wird

— Sie werden am Hauptsitz serids eingearbeitet und erhalten die notwendige Zeit fur den Ausbau lhres Gebietes.
— Sie arbeiten bei einem erstklassigen und kerngesunden Arbeitgeber, welcher Ihnen viel Freiraum gewahrt.

— Sie erhalten ein Firmenfahrzeug (auch zur privaten Nutzung) sowie eine moderne IT-Ausstattung flr zuhause.

Bewerben Sie sich!
Es gibt Menschen, die spliren, wo Geschéfte zu machen sind. Gehoren Sie dazu? Dann freuen wir uns auf lhre
Online-Bewerbung oder per E-Mail an urs.eberle@humanrelations.ch. Absolute Diskretion ist gewéhrleistet.
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