
WE MAKE THE WORLD LAST LONGER 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

DEINE VERANTWORTUNG 

• Verantwortung für Umsatz und Marktanteile im 

eigenen Verkaufsgebiet durch selbständige 

Kundenbetreuung und -pflege 

• Akquisition von Neukunden und aktiver 

Marktausbau sowie Umsetzung der Verkaufs- 

und Marketingstrategie  

• Beobachtung von Markt und Mitbewerbern inkl. 

Reporting 

• Lacktechnische Beratung und Unterstützung der  

Kunden 

• Erstellen von Bemusterungen, Durchführung von 
Produkttests sowie Unterstützung der Forschung 
und Entwicklung bei Neuentwicklungsprojekten 

TEKNOS ist ein globaler Hersteller von Beschichtungssystemen und eines der grössten Familienunternehmen 

Finnlands. Wir beschäftigen ca. 1.800 Mitarbeitende in mehr als 20 Ländern in Europa und Asien. Dies schafft ein 

internationales Arbeitsklima. Wir haben uns zum Ziel gesetzt, die Lebensdauer von Produkten zu verlängern, indem wir 

intelligente, technisch fortschrittliche Lack- und Beschichtungslösungen für einen noch besseren Schutz bieten – stets 

in enger Zusammenarbeit mit unseren Kunden. 

Haben wir Dein Interesse geweckt und möchtest Du ein Teil der TEKNOS-Family sein? Dann sende uns Deine 
aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen zu: Hier kannst Du online Deine Bewerbung einreichen 
 

Teknos Schweiz AG  Mirela Fejzaj 
Badenerstrasse 116  HR Manager 
8952 Schlieren  +423 375 94 08 
Schweiz 

DEINE KOMPETENZEN 

• Du hast Erfahrung im Verkauf technischer Produkte 

(vorzugsweise Oberflächenbeschichtungen) 

• Du verfügst über eine branchenspezifische 
Aus- / Weiterbildung zum Zimmermann, Schreiner, 
Maler, Lackierer, Lack- oder Holztechnik, o.ä. 

• Neben Deinem Engagement und Deiner Zuverlässigkeit 
mit hohen Mass an Kundenorientierung setzt Du Dein 
Qualitätsbewusstsein gekonnt ein  

• Du arbeitest genau und selbstständig in der eigenen 
Gebietsvertretung mit einer strukturierten Arbeitsweise  

• Du hast ausgeprägte analytische Fähigkeiten und 
arbeitest gerne im Team 

• Du kommunizierst in Deutsch und weist von  
Vorteil Englisch- und Französischkenntnisse auf 

TECHNISCHER VERKÄUFER 

(M/W/D) 100 % 
Region Zentralschweiz oder Aargau/Zürich-West 

DEINE BENEFITS 

• «We make the world last longer» – bringe Ideen ein, bewirke etwas und übernimm Verantwortung 

• Attraktive Ferienregelung und flexible Arbeitszeiten – Work-Life-Balance kommt bei uns nicht zu kurz 

• Familiäres Betriebsklima und kollegiales Arbeitsumfeld mit fachlichen Aus- und Weiterbildungsmöglichkeiten 

• Kostenloser Parkplatz, Mitarbeiterrabatte, ein abwechslungsreiches Verpflegungsangebot und vieles mehr! 

https://teknos-career.talent-soft.com/my-account/my-CV-for-my-application-for-technischer-verkaufer-100-_207.aspx?ApplicationType=OfferApplication

