Die Nolato Treff AG in Degersheim, Tochtergesellschaft der weltweit tatigen Schwedischen Nolato Gruppe, ist
ein gesundes und nachhaltig wachsendes Unternehmen, welches mit seinen rund 300 Mitarbeitern anspruchs-
volle Kunststoffbauteile und Baugruppen fur die Medizintechnik und Industrie aus thermoplastischen Kunststof-
fen herstellt.

Wir suchen
Leiter Verkauf und Technik m/w/d (Mitglied der Geschaftsleitung)

Werden Sie Teil des Nolato Treff-Teams! Aufgrund einer Beférderung des bisherigen Stelleninhabers suchen
wir einen Leiter Verkauf und Technik m/w/d (Mitglied der Geschaftsleitung).

Ihr Verantwortungsbereich | Sie sind Mitglied der Geschéftsleitung und zusammen mit lhrem Team (zurzeit 25
Personen) verantwortlich flir den gesamten Verkauf und die Umsetzung von Neuprojekten. Dank lhren Kennt-
nissen und Erfahrungen kdnnen Sie die Kunden optimal technisch beraten, Markte analysieren, erfolgreiche
Marktstrategien entwickeln, in jeder Verkaufssituation Chancen sehen und diese auch umsetzen. Die Fiihrung
Ihrer Mitarbeiter und deren Weiterentwicklung ist eine weitere wichtige Aufgabe. Weiter zahlt das Unternehmen
auf lhre Impulse, um neue Kundengruppen anzugehen oder neue Produkte zu entwickeln. Sie Ubernehmen ne-
ben der Fihrung lhres Teams gezielt die Betreuung von wichtigen Kunden. Sie prufen und optimieren die interne
Prozesse und beziehen auch nachfolgende Prozesse in Ihre Uberlegungen mit ein. Schlussendlich bringen Sie
sich als Mitglied der Geschaftsleitung unternehmerisch umfassend in alle Aufgabenstellungen ein, insbesondere
in die Weiterentwicklung und Umsetzung der Unternehmensstrategie.

Ihre Personlichkeit | Sie besitzen eine technische Grundausbildung im Bereich Kunststoffspritzguss und ein
abgeschlossenes Studium. Als eine anerkannt verkaufsorientierte Personlichkeit kdnnen Sie einen langjahri-
gen Leistungsausweis als Technischer Verkaufsberater und Verkaufsleiter aus einem Kunststoffspritzguss Un-
ternehmen vorweisen. Sie haben bewiesen, dass Sie nicht nur Produkte, sondern (technische) Losungen und
Nutzen verkaufen und diese in der Projektphase erfolgreich umsetzen kdnnen. Sie besitzen das Gespur und
Verhandlungsgeschick, um mit unseren internationalen Kunden auf allen Ebenen erfolgreich zu kommunizieren.
Sie weisen Fuhrungserfahrungen auf, haben gezeigt, dass Sie Leadershipqualitaten besitzen und lhre Mitarbei-
ter zu Spitzenleistungen motivieren kdnnen. Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift sind fir diese
Stelle unerlasslich. Als Person zeichnen Sie sich durch ein sehr gutes Einfihlungsvermdgen, |hr ausgepragtes
unternehmerisches Denken und Handeln, lhr betriebswirtschaftliches Grundwissen und einem gesunden Prag-
matismus aus, was Sie befdhigt, substantielle, konstruktive Beitrdge zur Unternehmensfiihrung zu leisten.

Ihre Perspektiven | Sie kénnen in einem erfolgreichen Unternehmen einen wesentlichen Beitrag zum weiteren
Wachstum und zum Erfolg am Markt leisten und sich auf Stufe Unternehmensleitung einbringen.

Fuhlen Sie sich angesprochen? Dann freuen wir uns auf Sie!

Mehr Uber uns erfahren Sie unter www.nolato.com/treff oder telefonisch bei Frau Monika Bihler unter
+41 (0)71 372 55 20.

Ihre Bewerbungsunterlagen senden Sie uns bitte Giber das Ostendis Bewerbungssystem per Klick auf den
«Jetzt bewerben»-Button mit Angabe der JobID 58507 an Monika Buhler.


http://www.nolato.com/treff
https://link.ostendis.com/cvdropper/2e9600e1cdb4476586e812df6261cfa3/DE?src=3z35arpduql4cwn6cb3b3xr05nt6utg50jyuhbmki023oc613vpyu8tcu7t465jc

