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Connecting  
and developing 

 Mit Drive in die Zukunft ! 
Unser Kunde, die SDF Group , zählt weltweit zu den führenden Unternehmen 
in der landwirtschaftlichen Mechanisierung. Die Tochtergesellschaft mit Sitz in 
Schwarzenbach  (SG)  (www.deutz -fahr.com/de -ch ) vertreibt seit Jahrzehnten 
erfolgreich Tranktoren über ein schweizweites Händlernetz . Der Erfolg basiert 
auf e ngagierte n Mitarbeitende n, eine r starke n Marke, einzigartige n Produkte n 
sowie effizienten Vertriebs -  und Logistikprozessen. Zur Verstärkung de s 
Verkaufs  suchen wir eine Persönlichkeit, die sich mit Leidenschaft für 

Landtechnik engagiert und das Team bereichert.  

Verkaufsleiter Schweiz  (m/w)  100%  

 Sie berichten direkt an den Geschäftsführer und übernehmen die strategische, operative sowie personelle 

Verantwortung für das Verkaufsteam. Zudem pflegen Sie nachhaltige Beziehungen zu Händlern und 

Schlüsselkunden . 

 

Ihre Aufgaben  
— Sie sorgen  für die  nachhaltige Steigerung von Umsatz , Absatz  und Rentabilität  im Schweizer Markt.  

— Sie stellen einen effizienten und transparenten Budgetprozess sicher.  

— Sie entwickeln gemeinsam mit internen und externen Partnern  wirkungsvolle Vertriebsstrategien und setzen diese 

eigenständig um.  

— Sie führen und fördern Ihr Team individuell , nutzen KPI’s als Steuerungsinstrument und schaffen eine 

leistungsorientierte Kultur.  

— Sie organisieren regelmässige Meetings mit Ihren Gebietsverantwortlichen  sowie den Händ lern, um Austausch 

und Zusammenarbeit zu stärken.  

— Sie gewährleisten eine erstklassige Kundenbetreuung und eine effiziente Unterstützung  an der Verkaufsfront.  

— Sie  übernehmen aktives Key Account Management  und bauen lang fristige Partnerschaften auf.  

 

Was Sie mitbringen  
— Sie verfügen  über eine fundierte kaufmännische  oder handwerkliche  Grundausbildung .  

— Sie haben eine verkaufsspezifische Weiterbildung  abgeschlossen  (z.B. Eidg. dipl. Verkaufsleiter,   

    Betriebswirtschafter  HF oder vergleichbar ). 

— Sie bringen mehrjährige Vertriebserfahrung  im Investitionsgüter bereich mit , idealerweise ergänzt durch  

    Branchenkenntnisse in der Landtechnik.  

— Sie überzeugen durch nachweisbare F ührungserfahrung und ausgeprägte Leadership - Kompetenzen.  

— Sie sind IT-Affin und sicher im Umg ang mit CRM -  und ERP -Systeme n. 

— Sie beherrschen Deutsch  als Muttersprache , verfügen über sehr gute Englisch -  und Französisch kenntnisse  und  

     sprechen allenfalls sogar  Italienisch.  

 

Was Ihnen geboten wird  
— Sie treffen auf ein motiviertes, eingespieltes Team und profitieren von attraktiven Anstellungsbedingungen.  

— Sie  können sich auf ein solides, nachhaltig geführtes Unternehmen  mit klarer Zukunftsperspektive verlassen.  

 

Bewerben Sie sich!  
Sind Sie  ein Menschenfreund mit Vorwärtsdrang ? Dann freuen wir uns auf Ihre  Online - Bewerbung oder per E -

Mail  an urs.eberle@humanrelations.ch . Absolute Diskretion ist gewährleistet . 
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