Mit Drive in die Zukunft!

Unser Kunde, die SDF Group, zahlt weltweit zu den fuhrenden Unternehmen
in der landwirtschaftlichen Mechanisierung. Die Tochtergesellschaft mit Sitz in
Schwarzenbach (SG) ( ) vertreibt seit Jahrzehnten
erfolgreich Tranktoren tber ein schweizweites Handlernetz. Der Erfolg basiert
auf engagierten Mitarbeitenden, einer starken Marke, einzigartigen Produkten
sowie effizienten Vertriebs- und Logistikprozessen. Zur Verstarkung des
Verkaufs suchen wir eine Personlichkeit, die sich mit Leidenschaft fur
Landtechnik engagiert und das Team bereichert.

Verkaufsleiter Schweiz (m/w) 100%

Sie berichten direkt an den Geschaftsfuhrer und ubernehmen die strategische, operative sowie personelle
Verantwortung fir das Verkaufsteam. Zudem pflegen Sie nachhaltige Beziechungen zu Handlern und
Schlusselkunden.

lhre Aufgaben

— Sie sorgen flr die nachhaltige Steigerung von Umsatz, Absatz und Rentabilitdt im Schweizer Markt.

— Sie stellen einen effizienten und transparenten Budgetprozess sicher.

— Sie entwickeln gemeinsam mit internen und externen Partnern wirkungsvolle Vertriebsstrategien und setzen diese
eigenstandig um.

— Sie fuhren und fordern |hr Team individuell, nutzen KPI's als Steuerungsinstrument und schaffen eine
leistungsorientierte Kultur.

— Sie organisieren regelmassige Meetings mit lhren Gebietsverantwortlichen sowie den Handlern, um Austausch
und Zusammenarbeit zu starken.

— Sie gewahrleisten eine erstklassige Kundenbetreuung und eine effiziente Unterstlitzung an der Verkaufsfront.

— Sie Ubernehmen aktives Key Account Management und bauen langfristige Partnerschaften auf.

Was Sie mitbringen

— Sie verfugen Uber eine fundierte kaufmannische oder handwerkliche Grundausbildung.

— Sie haben eine verkaufsspezifische Weiterbildung abgeschlossen (z.B. Eidg. dipl. Verkaufsleiter,
Betriebswirtschafter HF oder vergleichbar).

— Sie bringen mehrjahrige Vertriebserfahrung im Investitionsguterbereich mit, idealerweise erganzt durch
Branchenkenntnisse in der Landtechnik.

— Sie Uberzeugen durch nachweisbare Flihrungserfahrung und ausgepragte Leadership-Kompetenzen.

— Sie sind IT-Affin und sicher im Umgang mit CRM- und ERP-Systemen.

— Sie beherrschen Deutsch als Muttersprache, verfligen Uber sehr gute Englisch- und Franzésischkenntnisse und
sprechen allenfalls sogar Italienisch.

Was Ilhnen geboten wird
— Sie treffen auf ein motiviertes, eingespieltes Team und profitieren von attraktiven Anstellungsbedingungen.
— Sie kbnnen sich auf ein solides, nachhaltig geflihrtes Unternehmen mit klarer Zukunftsperspektive verlassen.

Bewerben Sie sich!
Sind Sie ein Menschenfreund mit Vorwartsdrang? Dann freuen wir uns auf Ihre Online-Bewerbung oder per E-
Mail an . Absolute Diskretion ist gewahrleistet.
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