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Die LARAG AG wurde 1950 gegriindet und entwickelte sich seither zum absoluten Spezialisten in Sachen Nutz-
fahrzeuge und Antriebe. Mit unseren acht Standorten decken wir die gesamte Schweiz nérdlich der Alpen ab.

Bist du bereit fiir eine neue Herausforderung? Wir suchen dich als unsere:n

Verkaufsleiter:in Nutzfahrzeuge Schweiz

Wil, 100 %

Da zahlen wir auf dich

Du leitest und entwickelst das gesamtschweizerische Verkaufs-
team Mercedes-Benz Vans und fuhrst parallel den Verkaufsleiter
Daimler Trucks

Du tragst die Verantwortung fir die Erreichung der jahrlichen
schweizweiten Verkaufsziele Trucks & Vans

Du betreust Bestandskunden und bist routiniert in der Akquise von
Neukunden im B2B-Bereich

Du analysierst den Markt und entwickelst Vertriebsstrategien zur
Optimierung der Verkaufszahlen

Du arbeitest eng mit dem After-Sales-Team zusammen, zur
Sicherstellung héchster Kundenzufriedenheit

Du schulst und coachst das Vertriebsteam nach modernsten
Flhrungsgrundsétzen

Das bieten wir

Als Mitglied der Geschaftsleitung Gbernimmst du eine Schlisselrolle in der strategischen Fiihrung unseres Unternehmens
Dich erwartet eine spannende und verantwortungsvolle Position beim Branchenflhrer

Du profitierst von einem attraktiven Vergltungssystem, einem Geschéftsfahrzeug und leistungsbezogenen Bonuszahlungen
Ein motiviertes Team und eine kreative, zupackende Arbeitsatmosphare garantieren Leidenschaft fir die Tatigkeit

Deine personliche und berufliche Weiterentwicklung liegt uns am Herzen. Wir unterstiitzen dich

Du profitierst von attraktiven Angeboten beim Kauf von Neuwagen und Occasionen der LARAG / LIGA

Du erhdltst jahrlich firmeninterne Gutscheine bis zu CHF 500.- flr die private Nutzung (z.B. Benzin, Werkstattservice)
Unsere firmeneigene Pensionskasse steht auf einem soliden, gesicherten finanziellen Fundament

Eine Auszeit in den Bergen? - In unserer Ferienwohnung in der Lenzerheide kannst du zu Top-Konditionen dem Alltag

entfliehen

Das bringst du mit

Erfolgreich abgeschlossene kaufmannische oder technische
Ausbildung, idealerweise erganzt durch eine Weiterbildung im
Bereich Vertrieb

Mehrjéhrige Erfahrung im Verkauf von Nutzfahrzeugen
Fundierte Branchenkenntnisse und ein starkes Netzwerk im
Bereich LKW und Vans

Ausgepragte Flhrungs- und Kommunikationsfahigkeiten
Unternehmerisches Denken, Verhandlungsgeschick und eine
hohe Kundenorientierung

Sehr gute Franzdsischkenntnisse in Wort und Schrift
Umfassende Erfahrung in MS Office und mit CRM-Systemen

Haben wir dein Interesse geweckt? Matthias Willi, HR-Leiter LARAG steht dir fir Auskiinfte gerne zur Verfligung.
Wir freuen uns auf deine Bewerbung und sind gespannt darauf, dich kennen zu lernen:

& Matthias Will E-Mail
’ LARAG AG matthias.willi@larag.com
\ 4 Toggenburgerstrasse 104 Telefon

9500 Wil 0719293277 larag.com/jobs
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